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Meine Bäder. Meine Küchen. Meine Räu-
me. Kurz: meine Projekte. Die liegen nicht mehr 
länger unsichtbar zu Hause oder im Büroschrank, 
sondern zeigen einer interessierten Öffentlichkeit, 
welche Ideen schon Gestalt angenommen haben. 
Welche Lösungen für komplizierte Grundrisse 
möglich sind. Wie sich Sanitärobjekte harmonisch 
inszenieren lassen und welche spezielle Verlegeart 
Fliesen erst so richtig zur Geltung bringen. Und 
warum das eigene Licht unter den Scheffel stellen?

„ViSoft hat mit dem Sharing Portal jetzt eine 

Showbühne für Badplaner und Designer

Showbühne für Badplaner und Designer

Die besondere Art,
Planung zu präsentieren:

Präsentieren im privaten oder im öffentlichen Raum, vor Ort oder ganz global im Web – ganz, 
wie es die Situation erfordert. Das macht das Kommunikations-Duo von ViSoft möglich: Das 
Sharing Portal, eine kostenlose gemeinsame Plattform für Badplaner, Fliesen- und Sanitär-
Verkäufer, Designer, Bauherren, Kunden und alle Interessierten, um sich auszutauschen und 
ohne Aufwand Projekte im World Wide Web zu veröffentlichen. Und die kostenlose App ViSoft 
360 für iPad und Co. Sie bringt die fantastischen 3-D-Panoramen auf mobile Endgeräte und 
so zur Besprechung vor Ort.

Bühne geschaffen, auf der sich jeder mit seinen 
besten Ideen und Projekten präsentieren und ver-
wirklichen kann“, erklärt ViSoft Geschäftsführer 
Rainer Nissler. „Das Portal stellt den Raum und 
die Kulisse für einen kontinuierlichen und kom-
petenten Ideen- und Gedankenaustausch.“

„Innerhalb von wenigen Tagen haben Planer 
und Designer aus der ganzen Welt Projekte auf das 
Sharing Portal hochgeladen“, so Ottmar Weber, 
ViSoft Entwicklungschef. „Und nutzen so die 
kostenlose und werbungsfreie Plattform zur pro-

Das Sharing-Portal: Weltweit, werbefrei, kostenlos und sehr, sehr einfach

fessionellen Selbstdarstellung, die darüber hinaus 
auch technisch sehr einfach und ohne Aufwand zu 
bedienen ist.“

Auch Badplaner aus Thailand, Kenia, Tsche-
chien, Frankreich, Holland, Russland, aus der Ukra-
ine und der Schweiz zeigten ihre Panoramen, Bilder 
und Projekte, kaum dass die Plattform eröffnet war. 
Die Kommentare und „Likes“ beweisen, dass aus 
der globalen, internationalen Welt auf dem Sharing 
Portal eine aktive Gemeinschaft wird. 

„Das Sharing Portal macht es uns sehr leicht, 
unsere Entwürfe den Kunden zu präsentieren – es 
ist ein sehr effizientes Werkzeug, um internationales 
Feedback zu bekommen“, sagt  Riken Wanzah, 

Showroom Manager der 
Techno Plast  Ldt.  in 
Nairobi, Kenia. Die öf-
fentliche Galerie ist die 

eine Bühne, die das Sharing Portal bietet: für das 
professionelle Feedback, den Austausch von Kom-
mentaren und Profi-Tipps – oder als weltweit nutz-
barer, aussagekräftiger 3D-Katalog.  

Auf dieser Plattform rückt die 
globale Familie der engagierten Pla-
ner und Designer zusammen.

Das gilt auch für Planer und 
Kunde. Die zweite Bühne des Sha-
ring Portals ist privat und nur für 
den einen Kunden bestimmt. Für 
Claus Lui-Herber vom Fliesen-
Atelier in Wesel ist das Sharing Portal „die optimale 
Schnittstelle zwischen Kunden und Händler bezie-
hungsweise Planer“. Er stellt seine hochwertigen 
Planungen vor fremden Augen geschützt auf das 
Sharing Portal, teilt seinem Kunden die PIN des 
Projekts mit und schon kann der Kunde in aller 

Panoramen, Bilder,
Projekte in Echtzeit
und 3D bestaunen

Eine Plattform, von der alle 
profitieren: Planer, Kunden, 
Kreative, Handwerker, die auf 
der Suche nach dem Bad Ihrer 
Träume sind.
Rainer Nissler, ViSoft Geschäftsführer

Wirft ein perfektes 
Licht auf die Planung: 
Der Schieberegler zeigt 
emotionale Lichtstim-
mungen von frühmor-
gens bis spätnachts.

Perfekt für die 
Entscheidungsfindung: 
verschiedene Stil- und 
Farbwelten, unter-
schiedliche Ausstat-
tungen zum Durch-
blättern
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Mit Panoramen faszinieren und die Begeisterung 
teilen: Das Sharing Portal ist eine lebendige Platt-

form, auf der sich Planer ohne technischen Aufwand 
weltweit präsentieren und kreative Ideen austau-

schen können.
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Sobald ich die Planung fertig habe, lade ich sie ins Sharing Portal, übermittle 
dem Kunden die PIN seines Projekts und er kann alles auf dem iPad und iPhone 
sehen und mit uns darüber diskutieren. Ich finde das super, denn sie zeigen das 
Design der Familie und den Freunden – das ist gute Werbung für uns und hilft 
uns, die Planungen weiter zu verbessern.
Das Feedback unserer Kunden: Sie lieben es! Vor allem die fotorealistische 
Darstellung und weil man sich überall im Panorama bewegen und alles 
heranzoomen kann, was interessiert.“ 

Riken Wanzah, Showroom Manager Techno Plast LTd, Nairobi, Kenia

Für mich ist das Sharing Portal die optimale Schnittstelle zwischen 
Kunden und Händler beziehungsweise Planer. Wir sparen viel Zeit 

und Aufwand, der Kunde kann sich seine Planung exklusiv erst mal in 
Ruhe anschauen. Und wir sind dann viel flexibler, einen gemeinsamen 
Termin zu finden, um noch die Feinheiten zu besprechen. Ich finde es 

gut, wenn es in Richtung Community geht – warum sollte man sich 
nicht mit Mitbewerbern austauschen?“ 

Claus  Lui-Herber, Fliesen-Atelier, Wesel

Der Hauptgrund, warum ich das Sharing Portal nutze, ist nicht, meine 
interessantesten Projekt zu zeigen, sondern der Erfahrungsaustausch mit 

anderen ViSoft-Nutzern. Manchmal zeige ich auch potenziellen Kunden, die 
nicht in unser Bad-Studio kommen können, eine Bilderauswahl, verschiedene 

Stilwelten, Lösungsansätze über das Portal, wenn sie zum Beispiel auf der 
Suche nach Inspiration sind oder unsere Visualisierungen genießen wollen.“

Tomas Rys, Aquastyl International s.r.o. Kladno, Tschechien

Es ist ein bisschen wie Facebook und ich finde es schön, dass viele Leute 
meine Projekte mögen – das zeigt die Kommentarfunktion, die ich super 
finde, ebenso die Möglichkeit zum Fragen und Diskutieren. Ich kann 
potenziellen Kunden sagen, schaut Euch das mal an – und das kommt immer 
gut an.  Außerdem ist es wirklich sehr, sehr einfach, Dateien auf das Sharing 
Portal hochzuladen – leichter, als sie auf meine eigene Homepage zu stellen. 
Das Sharing Portal motiviert mich, noch mehr schöne Räume zu entwerfen.“ 

Dennis Veth, Geschäftsführer  DVignStudio, Wezep/Niederlande

Um zu zeigen, was man kann, ist das Sharing Portal toll. Wir stellen 
dort wirkliche Planungen aus, die zum größten Teil auch umgesetzt 

wurden. Manchmal sind es auch erste Entwürfe, die sich dann 
im Planungsverlauf noch ändern. Oder einfach meine konkrete 

Vorstellung von einem Bad. Bisher nutzen wir nur den öffentlichen 
Bereich, auch wenn jetzt die Kunden durch den eigenen Viewer viel 

einfacher ihre Planungen zu Hause ansehen können.“

Sven Horne, Geschäftsführer Ing. Fritz Bissert GmbH & Co.KG, Hofheim

Ruhe alles genau ansehen. „Und wir sind dann viel flexibler, einen 
Termin zu finden, um noch die Feinheiten zu besprechen.“ Denn das 
Sharing Portal ist rund um die Uhr offen. Und zeigt Projekte in ver-
schiedenen Varianten  – soweit vorhanden – und in unterschiedlichen 
Lichtstimmungen, wenn der Autor das auch hinterlegt hat. 

Ein anderer Einsatzort: das Sharing Portal als öffentlicher oder 
privater Showroom: privat und PIN-geschützt für potenzielle Kunden, 
die nicht ins Badstudio oder zum Planer kommen können. Sie infor-
mieren sich über eine speziell zusammengestellte Projekt-Auswahl über 
Stilwelten, pfiffige Planungsideen und Speziallösungen des Designers. 

Die andere Seite ist der öffentliche Showroom. „Es ist ein bisschen 
wie Facebook“, findet Dennis Veth, Geschäftsführer DVignStudio in 
Wezep, Holland. „Ich finde es schön, dass viele Leute meine Projekte 
mögen.“ Meinungen, Anregungen, Fragen, Diskussionen, davon lebt 
die öffentliche Plattform. Und davon, dass es „wirklich sehr einfach 
ist, Dateien auf das Sharing Portal hochzuladen.“ Fast genauso einfach 
wie das Portal zu nutzen. Die Bedienerfreundlichkeit war bei der Ent-
wicklung ein Hauptkriterium.

Natürlich profitieren auch die Endkunden von der Plattform. 
Musterlösungen suchen, sich inspirieren lassen, Ideen sammeln. Sa-
nitärobjekte und Möbelserien in Muße und bis ins Detail betrachten, 
oder raffinierte, ungewöhnliche Fliesenverlegungen finden. So wird die 
Entscheidung viel einfacher.

Das Sharing Portal dient auch als Verteilstation für die kostenlose 
App Visoft 360. Harald Hellwig, Geschäftsführer der Fliesen Hellwig 

Der digitale Showroom: 

GmbH in München, nutzt so das Sharing Portal, um das 
Angebot „unbedingt“ den Kunden zu zeigen: „ViSoft 360 
ist wirklich revolutionär und macht vor allem auf dem iPad 
besonders Spaß. Da wird man gleich wieder inspiriert, neue 
Sachen zu machen.“ 

Die ViSoft App sorgt für Furore: Bewegte Bilder zie-
hen den Blick magisch an. Ein Panorama, in dem sich jeder 
selbst bewegen kann, fasziniert. Und Faszination ist der erste 
Schritt zur positiven Entscheidung. Keine Frage: Die Idee, 
unterschiedliche Ausstattungsvarianten oder Stilwelten in 
perfekten, fotorealistischen Bildern zu zeigen, vor Ort, direkt 

auf der Baustelle oder im zu renovierenden Bad, diese Idee 
hat großes Potenzial. 

Die kostenlose App ViSoft 360 gibt es im Apple App-
Store zum Download. Android-Nutzer haben via Internet die 
gleiche Funktionalität, sie gehen den Weg über die Website 
www.ViSoft360.com.  

Die Kombination aus Sharing Portal im Internet und 
der App für die Präsentation vor Ort kommt gut an. „Eine 
Plattform, von der alle profitieren: Planer, Kunden, Kreative, 
Handwerker und Privatleute, die auf der Suche nach dem Bad 
ihrer Träume sind“, so ViSoft Geschäftsführer Rainer Nissler.  

Zoomen, sich bewegen, betrachten und diskutieren Von Anfang an 
viel und vielfach 

genutzt: 
die öffentliche 
Plattform des 
ViSoft Sharing 

Portals als 
faszinierende 

Showbühne für 
Planer, Verkäufer 

und Kunden. 

Das Aktuellste zum Thema virtuelle Badplanung auf der Internetseite www.visoft360.com/ 
(ViSoft GmbH, Mercedesstr. 1, 71063 Sindelfingen, Tel.: 07031-4916570, Fax: 07031-
4916579, www.visoft.de
Die Adresse im iTune App Store: https://itunes.apple.com/us/app/visoft-360/id576358202.[ ]


